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Guia completo:

Comprar no Mercado Nacional ou Importar?

Guia Técnico Completo de Custos, Precificacdo e Viabilidade da
Importagao**

Como comparar corretamente produtos
nacionalizados e importados antes de tomar
gualquer deciséao

Empresas que nunca importaram — ou que importam sem
planejamento — costumam tomar decis6es baseadas em um
critério equivocado: o prec¢o do fornecedor.

No comércio exterior, essa analise é insuficiente e
frequentemente leva a prejuizos financeiros, margens distorcidas
e riscos fiscais.

Este guia foi desenvolvido para explicar, de forma técnica,
estruturada e acessivel, como uma empresa deve avaliar se vale
a pena comprar no mercado nacional ou importar diretamente do
exterior, considerando todos os custos reais da operacao, desde
a fabrica do fornecedor até a revenda no Brasil.



1. Por que o preco do fornecedor nao define se
Importar € vantajoso

O valor informado pelo fornecedor internacional representa
apenas:

« 0 custo de producéao
. amargem do exportador

. acondicdo de venda acordada (Incoterm)

Esse preco nao contempla:

. impostos brasileiros

« custos logisticos internacionais
. despesas aduaneiras

. custos financeiros do cambio

. impacto tributario da revenda no mercado interno

»* Comparar esse valor diretamente com o preco de um
fornecedor nacional nao reflete a realidade econdmica da
operacao.

2. O conceito central da analise:; custo
nacionalizado (landed cost)



O custo nacionalizado é o valor final da mercadoria:

. desembaracada pela Receita Federal
. transportada até o endereco do importador

. pronta para ser revendida no Brasil

Somente com esse valor é possivel:

 calcular margem real
. definir preco de venda

. Ccomparar corretamente com o mercado nacional

» Sem custo nacionalizado, ndo existe decisdo técnica de
importacao.

3. Bloco 1 — Custo do produto no exterior (valor
FOB / EXW / CIF)

Este € o ponto inicial da formagao do custo.
Inclui:

« preco unitario negociado
. quantidade adquirida

« Mmoeda estrangeira



. Incoterm (EXW, FOB, CIF, entre outros)

A\ Esse valor n&o inclui qualquer custo brasileiro e ndo deve ser
usado isoladamente para tomada de deciséo.

4. Bloco 2 — Logistica internacional

A logistica internacional representa parte relevante do custo e
varia conforme:

. modal escolhido
. origem da mercadoria

. Vvolume, peso e valor da carga

Inclui:

. frete internacional (maritimo LCL/FCL, aéreo ou correio
internacional formal)

. seguro internacional (fundamental para mitigac&o de riscos)

. taxas no pais de origem (coleta, documentacao, terminal,
quando aplicavel)

(3 A soma do valor do produto + frete + seguro forma a base CIF,
utilizada em véarios calculos tributarios.



5. Bloco 3 — Classificacao fiscal e tributos de
Importacao

O NCM (Nomenclatura Comum do Mercosul) € o elemento mais
sensivel da precificacéo.

A partir dele s&o definidos:

Imposto de Importacao (Il)
. IPI

« PIS-Importacéo
« COFINS-Importacao
. ICMS

Cada tributo possui:

. base de calculo especifica
« incidéncia cumulativa

« impacto direto no custo unitario

A\ Erros de classificacdo podem gerar:

. aumento significativo do custo
. autos de infracao

« mMmultas



. retencao da carga

6. Bloco 4 — Custos aduaneiros e logistica interna
no Brasil

Além dos tributos, a nacionalizacdo da mercadoria gera custos
operacionais obrigatorios:

. taxas portuarias ou aeroportuarias
. armazenagem

. Capatazia

« honorarios de despacho aduaneiro

« transporte rodoviario até o destino final

»# Esses valores muitas vezes s&o ignorados por iniciantes, mas
impactam diretamente a viabilidade da importacéo.

7. Bloco 5 - Remessa de cambhio e custo
financeiro do pagamento

Para pagar o fornecedor internacional, € necessaria uma
operacao de cambio, que também compde o custo.



Inclui:

« contrato de cambio
. taxa bancaria ou da corretora
. spread cambial

. variacdo da moeda entre negociacao e liquidacao

A\ Converter o valor pela cotacéo “turismo” ou “PTAX do dia” ndo
representa o custo real da operacao.

8. Bloco 6 — Impacto fiscal da nota fiscal na
revenda

ApoOs a importagcao, a mercadoria entra no ciclo normal de
comercializacao no Brasil.

Na emissado da nota fiscal de venda, incidem:

« ICMS sobre a saida
« PIS e COFINS (conforme regime tributario)

. impactos contabeis e financeiros no preco final



»# Se esse custo ndo for considerado na precificacédo, a margem
planejada se perde na revenda.

9. Formacao do custo unitario real

Somando todos os blocos, a empresa chega a:

« custo total da importacao
« Ccusto unitario por produto
« preco minimo de venda

. margem real de lucro

(3 SO neste ponto a comparacdo com o mercado nacional se
torna tecnicamente valida.

10. Comparacéo correta: mercado nacional x
Importacao



Comprano mercado nacional:

« preco ja nacionalizado
« impostos embutidos

. frete interno

« prazos menores

. menor complexidade operacional

Compra via importacao:

« custo nacionalizado detalhado
« impacto do cambio

« prazo logistico maior

. necessidade de planejamento

« possibilidade de maior margem

» A decisdo correta depende de nimeros consolidados, ndo de
percepcao.



11. Onde a Rimera Multimodal atua nesse
processo

A Rimera Multimodal Comércio Exterior atua exatamente na
etapa mais critica para quem esta comecando: o planejamento
prévio da importacao.

A Rimera apoia o importador iniciante com:

. simulacao técnica completa de custos (planilha detalhada)
. andlise correta de NCM e tributos

. estimativa de frete internacional e logistica interna

« calculo do custo nacionalizado

. orientacado sobre cambio e pagamento ao fornecedor

. suporte desde a habilitacdo no RADAR Siscomex até o
desembaraco

»* O objetivo é evitar que a empresa descubra os custos depois
gue a mercadoria ja foi comprada.

12. Por que esse planejamento € essencial para
guem nuncaimportou



Empresas iniciantes enfrentam riscos como:

margens mal calculadas

fluxo de caixa comprometido

custos inesperados

passivos fiscais

(3 No comércio exterior, prevencao € sempre mais barata do que
correcao.

Concluséao técnica

Importar ndo é uma decisao baseada em preco.

E uma decisdo baseada em custo total, margem e viabilidade
econdmica.

»* Preco de fornecedor néo define vantagem.

Custo nacionalizado define decisao.

Quer saber se importar vale a pena para o seu
produto?



Antes de fechar qualquer compra internacional, fagca uma
simulacéo técnica completa.

A Rimera Multimodal esta preparada para orientar empresas que
estao dando os primeiros passos, com segurancga, clareza e
previsibilidade.

Fonte técnica oficial:

Receita Federal do Brasil — Importacao

https://www.gov.br/receitafederal/pt-br/assuntos/aduana-e-
comercio-exterior/importacao

Solicite agora seu simulado gratuito:
Comece com a Rimera Multimodal

RIMERA MULTIMODAL LTDA
www.rimera.com.br

+55 11 5510 0908
operacional@rnmera.com.br

Av. Paulista 807, conj, 2315. S&o Paulo, SP - CEP 01311-100, Brasil




